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Ifiaki Bermejo, fundador y director general de Alfad, y Francesc Soliva, gerente de la compafifa. /E. Ramon.

Alfa9 no nota la crisis
y crece en ingresos

_FACTURACION/ | 2 tecno

dgica factura 700.000 euros en 2009

y esperallegar a un millén de euros con su entrada en EEUU.

M.Menchén. Barcelona

Alfa9, especializada en el de-
sarrollo de software en plata-
forma web para empresas
—intranets y cursos de forma-
cién online, entre otros— sor-
tealarecesién econdmica. “El
sector tecnoldgico es el que
menos ha notado la crisis.
Ademdés, estamos muy bien
posicionados en el buscador
de Google”, dice Ifiaki Berme-
jo, director general y funda-
dor de Alfa9. La compafiia ha
aumentado sus ingresos en
los ultimos dos afios en un
30%, hasta 700.000 euros en
el pasado ejercicio. Ahora es~
peran que 2010 sea el afio cla-
veensu crecimiento.

El cumplimiento de este
objetivo depender4, en mayor
omenor medida, delareorde-
naci6n interna de la empresa,
queinici6 el pasado afio conla
incorporacién de Francesc
Soliva como gerente. Tras ca-
si un afio en la compafiia, Soli-
va sefiala que detect6 la au-
sencia de una “definicién cla-
ra de los objetivos” y de “una
visién a medio y largo plazo”.
Este mismo afio deberian em-
Ppezar a verse los primeros re-
sultados del cambio de filoso-
fia en la empresa, que quiere
potenciar los acuerdos de co-
laboracién firmados en 2009,
paraalcanzar una facturacion
de un millén de euros en
2010.

De Espafia,a EEUU

El contrato més preciado por
Bermejo es el que han sellado
con Zend Technologies, el
principal proveedor mundial
de productos y servicios que
utilizan el lenguaje PHP —el
més habitual en el desarrollo
de paginas web- a nivel em-
presarial. “Cualquier persona

en Espafia que llame a Zend

en busca de desarrolladores
se dirigird a nosotros”, explica

satisfecho Bermejo. Hasta
ahora s6lo una compaiiia,
también catalana, era partner
de este grupo: Concatel.

Para poder atender mejor a

las necesidades de las empre- -

sas de fuera de Catalunya, Al-

~ fa9 ya ha abierto una oficina
en Madrid. El fundador dela _

compafiia razona que, para
gdnar notoriedad en Espafia,
necesitan estar en la capital,
donde se encuentran 16 de los
33 trabajadores de laempresa.

" Elresto opera desde Barcelo-
" na. En Madrid tan sélo se ge-

nerael15%delafactuaciénde
Alfa9, pero la direccién espe-
ra que, en 2011, el 50% de sus
ingresos-proceda de la activi-
dad en la capital espafiola.
“Alli no hay consultoras de es-
tructura media especializadas

Objetivo: EEUU

@ Alfa9 divide sunegocio en
tres areas: consultoria parala
creacion de paginas web,
cesion de desarrolladores
para proyectos, y, el mas
importante, la creacién de
plataformas en Internet.

@ La multinacional Zend ha
convertido a la compafiia en
uno de sus asociados en
Espaifia para proveer servicios
que utilizan el lenguaje PHP.

- @ Alfa9 es ambiciosa y quiere

que Zend recomiende sus
servicios a empresas de
Estados Unidos.

@ Su proyecto més
importante enlos tltimos
meses hasido el desarrollo
de la plataforma de
formacién online de
Telefénica para sus
trabajadores en Brasil.

en lenguaje PHP; tan sélo
multinacionales con precios
prohibitivos para una pyme,
por ejemplo”; No obstanite, su
objetivo es el de llamar a la-
puerta de las grandes multi-

‘nacionales.

De momento, la colabora-
cién con Zend Technologies
se limita al territorio espafiol;
pero el fundador de Alfa9 se
muestra ambicioso y espera
convencer a la direccién de la
compaiiia estadounidense
para que también les reco-
mienden entre el tejido em-
presarial le EEUU. ;

Alfag ha dividido su nego-
cio en tres 4reas, aunque la
que parece darles mejor rén-
dimiento es la creacién de
gestores de proyectos € intra-
nets para empresas. La com-
pafiia que lidera Bermejo rea-
liza uri andlisis de las necesi-
dades de cada proyecto, desa-
rrolla la estructura necesaria
para aplicar el disefio que de-
mandan sus clientes e incluso
busca subvenciones para fi-
nanciarlainiciativa.

Venta conjunta

El tltimo trabajo importante
de esta tecnologica ha sido el
desarrollo de la plataforma de
formacién requerida por Te-
lefonica para formar a sus tra-
bajadores de Brasil. Este siste-
ma permite evaluar el rendi-
miento de los empleados y la
repercusion en su trabajo de
los cursos online.

Ademés de la facturacién
por estos proyectos ~también
han trabajado para TV3, el
PSC y Volkswagen, entre
otros-, Alfa9 ha empezado a
revender los proyectos de pla-
taformas web que puedan
servir para otras compaiiias.
Losingresos sereparten entre
la empresa de Bermejo y-el
cliente inicial, ya que es quien
aportalametodologia.
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