1. RESUMEN EJECUTIVO

Este proyecto empresarial pretende cubrir un vacio existente en la sociedad espafioia
actual en lo que se refiere al estudio cientifico global de una obra de arte, es decir,
ofrecer y acercar a 13 sociedad una tecnologia analitica no destructiva para la datacion
y catalogacion objetiva de las obras de arte, tecnologia fundamentada en la
experiencia adquirida en los ultimos 12 afios y mediante grandes proyectos de

investigacion en la Universitat Politécnica de Catalunya {UPC).

El mercado potencial al que nos dirigimos es realmente ingente (y, por tanto,
suficiente) para las pretensiones iniciales de PIGMATEC, y se limitara al territorio
espafiol dado que nuestro pais posee uno de los tres patrimonios culturales {publico,
privado Y eclesiastico) mas importantes del mundo. Los clientes potenciales de la
empresa estaran formados por galeristas, anticuarios, coleccionistas privados, MUuseos,
fundaciones culturales, grupos de restauracidn, empresas con patrimonio artistico,

instituciones eclesiasticas y compafifas de seguros.

Ademas, cabe destacar como clientes a AICOA {Archivo Internacional de Obras de
Arte), cuya misién es garantizar 1a autorfa de los objetos artisticos y proteger la
inversion en este sector; y la WASF (World Art service Foundation), nacida para
fomentar la confianza en e| mercado y crear un pasaporte cultural para seguir el rastro

del arte.

No existen competidores directos en nuestro pais, aungue i en otros muchos de la
Unién Europea. Los productos substitutives a los gue nos enfrentaremos son 1os
certificados subjetivos (basados en andlisis estéticos) emitidos por personas
autoproclamadas “expertos” y l0s informes cientificos realizados por otras empresas
aunque éstos aportan informacion limitada y utilizan técnicas minimamente

destructivas.

En cuanto a la prevision de ventas comentar gue la empresa comenzard a facturar

desde el inicio de su actividad dado que PIGMATEC dispondra por contrato de la



cartera de clientes del grupo de espectroscopia Raman de la UPC. Durante el segundo
afio se espera que las ventas crezcan progresivamente hasta llegar al limite de

capacidad productiva durante el tercer afio.

La empresa ofrecerd dos productos: andlisis cientifico global de obras de arte y andlisis
localizado épticd-mo!ecular (trazabilidad). Ei primero hace referencia al estudio
cientifico no destructivo de obras de arte determinando su datacidn, autentificacidn
y/o tatalogacién, haciendo uso de diversas tecnologias fotonicas que aportan
informacién objetiva, no ambigua y no destructiva de los principales atributos del
objeto artistico. El segundo consiste en la caracterizacion optica-molecular en diversos
puntos seleccionados previamente y su posterior almacenamiento digital. Este proceso
se repetird cuantas veces se solicite con el fin de demostrar las posibles alteraciones
que puedan haber afectado a la obra artistica. Todos los andlisis se realizaran con
metodologias fotdnicas no invasivas, como son: la espectroscopia Raman, que aporta
informacién molecular de los pigmentos constitutivos, la reflectometria IR, que
proporciona imagenes subyacentes, la fotografia UV para determinar repintes
recientes y fa microfotografia y macrofotografia visibles para obtener informacion de
diversos aspectos fisicos en superficie (pinceladas, craqueladuras, soporte y estado de

conservacién},

Se trata, en definitiva, de ofrecer una informacién especifica y caracteristica que
permita a nuestros clientes disponer de un documento fidedigno y actualizable cuyo
contenido identifique la realidad tangible del objeto artistico. Todo elio basado en
procedimientos no destructivos, objetividad de resultados y una tecnologia de altas

prestaciones.

Se firmara un convenio de investigacién permanente (revisable peridédicamente} con la
U.P.C. con el fin de mantener y optimizar en tiempo real el nivel cientifico y productivo
en refacion a los productos que se ofrecen. El gasto de 1+D sobre los beneficios
previstos representara un 10% sobre fa facturacién, aproximadamente, para los tres

primeros afios de actividad.



El equipo emprendedor esta formado por Ferran Montserrat Vicente, licenciado en
Administracion y Direccion de Empresas, por el Institut Quimic de Sarria (Universidad
Ramon Llull) y Alexandra Palau Cataldn, licenciada en Administracion y Direccidn de
Empresas, por el Institut Quimic de Sarrid (Universidad Ramon LLull), con el soparte
técnico del Dr. Alejandro Lopez-Gil Serra {Ingeniero Superior de Telecomunicacién y
licenciado en Administracién y Direccion de Empresas por la Universitat Oberta de

Catalunya).

La empresa s€ constituird como una Sociedad Limitada', siendo sus tres puestos de
trabajo: director financiero, director de marqueting vy director gécnico  con
coordinacién con el Ingeniero Técnico (Raman) y direccion de +Dy el becario para I+D

dentro de UPC y PIGMATEC.

La necesidad total de inversion inicial se ha estimado en 175.000 €, de los cuales el
74% se cubrird con aportaciones de inversores particulares y el resto mediante un

préstamo bancario o programa de ayuda publica (en este caso Neotec, CDTI).

En base al plan econdmico-financiero, se obtendra, beneficio durante e} ejercicio del
segundo afio. Concretamente, entendiendo como medio plazo el tercer afio de
actividad, se prevé una facturacion de 169.162,07 €, con unos beneficios después de

impuestos de £3.788,53 €.

Dado que a lo largo del tercer afio se alcanzard el limite de capacidad productiva, se
prevé adquirir una nueva magquina con cargo @ los beneficios netos obtenidos del

segundo y tercer afio y contratar a otro analista.

Y ver ANEXO VIl



